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Ateliers d’analyse de 

la pratique managériale

• Pourquoi

– Trouver des réponses opérationnelles aux problématiques de management

– Prendre du recul sur ses propres pratiques, en lien avec celles d’autres
professionnels, ses pairs

– Expérimenter le groupe de codéveloppement

– En consacrant un temps court, opérationnel et efficace au développement de ses
compétences

• Déroulement

1ère journée :

– Présentations et formation à la pratique du codéveloppement

– Analyse et résolution d’une première situation

4 x ½ journées :

– Analyse et résolution des situations (1 situation par ½ journée)

Mise en œuvre

• Conditions d’inscription

– Inscriptions : formulaire ci-joint

Cycle : 1 jour + 4 ½ journées de formation en groupe restreint :

- Partage des situations concrètes vécues par les participants,

- Résolution collective en codéveloppement, guidée par le coach-formateur

• Programmation 2012

Session d’été

6/06 (9h-17h30)

5/07 (9h-12h30)

29/08 (14h-17h30)

4/10 (14h-17h30)

13/11 (14h-17h30)

Session d’automne

3/10 (9h-17h30)

13/11 (9h-12h30)

10/12 (9h-12h30)

10/01 (9h-12h30)

7/02 (9h-12h30)

Session de printemps

24/04 (9h-17h30)

29/05 (9h-12h30)

7/07 (14h-17h30)

29/08 (9h-12h30)

4/10 (9h-12h30)

Codéveloppement :

Approche de formation misant sur
le groupe et sur les interactions
entre participants pour favoriser
l’amélioration de sa pratique
professionnelle.

Le coach-formateur veille au
respect de l’approche, régule de
groupe, relance, actionne, etc.

• Comment

– 1 journée + 4 ½ journées à Nantes, en
groupe restreint, 5 participants

– Animées par un coach-formateur expert en
codéveloppement

– Au sein d’une atmosphère conviviale et
studieuse !
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Inscription

Participant :

Société : ……………………………………………………………………………………………………………………………………………….

Adresse : ………………………………………………………………..…………………………………………………………………………….

CP : .. .. .. .. .. Ville : ………………………………………………………………………

Melle / Mme / M : …………………………………………………………………….Prénom : ………………………………………….

Téléphone : …. …. …. …. …. Courriel : @

Confirme son inscription à l’atelier de formation (cocher la session choisie) :

• La demande d’inscription du client doit être confirmée par écrit (formulaire ci-dessus), puis validée par Management &
Progression en fonction des places disponibles et du nombre d’inscriptions pour l’atelier choisi. En cas d’impossibilité de
donner satisfaction sur les dates choisies, Management & Progression propose au client d’autres dates et lieux.

• Au cas où Management & Progression serait amené à annuler un stage, une autre date sera proposée au client. Aucune
indemnité ne serait due par Management & Progression au client qui pourrait accepter le nouveau stage proposé par
Management & Progression ou annuler son inscription.

• A réception de la demande d’inscription, Management & Progression fait parvenir au client la facture tenant lieu de
convention de formation ainsi que la convocation. Le client s’engage à faire parvenir le règlement, dans son intégralité,
avant le début du stage. Aucun escompte n’est accordé en cas de paiement anticipé.

• Management & Progression est un organisme de formation enregistré à la DRTEFP sous le numéro 52 44 05226 44. Les
stages peuvent être totalement ou partiellement réglés par l’organisme gestionnaire de la taxe de formation dont dépend le
client. Il appartient au client d’effectuer auprès de celui-ci la demande de prise en charge avant le début de la formation.
Les coordonnées complètes de cet organisme doivent être communiquées par le client à Management & Progression avant
le début du stage.

• Tout empêchement d’un participant ou annulation doit être communiqué par écrit par le client à Management &

Progression.

• Management & Progression décline toute responsabilité en cas d’utilisation des véhicules personnels par les participants au
stage, que ce soit en tant que conducteur ou passager.

• Les conditions générales de vente et tous les rapports entre le client et Management & Progression relèvent de la loi
française.

Merci de retourner ce formulaire d’inscription :

Par courrier postal (adresse ci-contre)

Ou par courriel : contact@management-progression.fr

Conditions générales de ventes

1 formulaire par stagiaire

Les lieux précis (à Nantes) de la formation seront communiqués avec la convocation.

Et accepte les conditions générales de vente de Management & Progression.

Nom, prénom et fonction du signataire :

A :………………………………………… le : .… / …. / ………

Cachet de l’entreprise et signature

Session de printemps

Session d’été

Session d’automne

Durée totale : 21 heures

Tarif : 660 € TTC

Prise en charge : plan de formation, DIF


